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Ruth Urban

Bestens gerüstet als Coach und

Trainer

Positionierung, Akquise, PR und mehr

Was Coachs und Trainer wissen müssen, um unternehmerischen

Erfolg zu haben

Als Coach bzw. als Trainer hat man (auch) eine Vielzahl an

unternehmerischen Aufgaben zu bewältigen. Beispielsweise gilt

es, Honorarsätze auszuhandeln, sich am Markt gut zu

positionieren, ein Händchen für Akquise zu entwickeln, einen

zeitgemäßen Internetauftritt zu pflegen, einen guten Umgang mit

PR und Social Media zu finden u.v.m. Hier bestehen jedoch

häufig Unsicherheiten und nicht selten kommt es deshalb zu eher

unglücklichen Entscheidungen.

Doch wie den Überblick behalten im Meer der Entscheidungen?

Und woher das Wissen nehmen, ohne sich zu verzetteln? Ruth

Urban rief eine sehr erfolgreiche Workshop-Reihe ins Leben, die

genau die o.g. defizitären Themen für Coachs und Trainer

aufbereitet und in prägnanter Form das nötige Wissen vermittelt.

Aus der Workshop-Reihe heraus entstand dieses Buch. Es hilft

Coachs und Trainern, ihre Außenwirkung zu verbessern und

Wettbewerbsvorteile herauszuarbeiten. Mit dem Tun kommt der

Spaß – und möglicherweise sind unternehmerische Themen dann

gar nicht mehr so unbeliebt.
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Ruth Urban ist Expertin für authentisches Marketing & Direktmarketing. Sie arbeitet als Werbetexterin und

typisiert sich selbst als "Marketing-Koryphäe". Gemeinsam mit ihrer Kollegin Tanja Klein unterstützt Ruth Urban

mit ihren Seminaren und Texten Freiberufler dabei, authentisch für sich zu werben.
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